
中国进出口银行吉林省分行：

服务链上企业服务链上企业，，深度参与汽车产业集群深度参与汽车产业集群““上台阶上台阶””工程工程
汽车产业是我省最重要的支柱产业，一汽是

吉林省经济的顶梁柱。2023年1月，省委、省政

府作出重大决策：实施汽车产业集群“上台阶”工

程。

一直以来，中国进出口银行吉林省分行立足

主责主业和政策性金融职能定位，全面落实党中

央国务院、吉林省委省政府各项政策的决策部

署，因地制宜服务吉林发展大局，服务构建新发

展格局，坚持把金融服务实体经济作为根本宗

旨，推动汽车及零部件出口量稳质升，加快汽车

产业国际布局，全力提

升汽车产业国际竞争

优势，促进吉林省汽车

及零部件出口持续健

康发展。

截至 2023 年末，

进出口银行共发放汽

车及零部件产业领域

贷款合计66.18亿元，

占当年贷款投放的

25.66%。其中出口端，

为我省汽车“上台阶”

企业发放政策性优惠

利率出口卖方信贷共

计19.58亿元，支持企

业整车及零部件产品出口俄罗斯、日本、匈牙利、

墨西哥等国家；进口端，发放低利率进口信贷

31.60亿元，支持企业整车及核心零部件进口。

此外，进出口银行吉林省分行支持了省内优质汽

车“上台阶”企业，发放制造业转型升级贷款共计

15亿元，支持企业生产经营。

进出口银行不断强化责任担当,通过优化内

部流程，持续提高审批效率，流动资金类贷款一

般5到10个工作日即可完成贷款审批发放工作，

持续提升金融服务企业质效。2023年，在我省

某独角兽企业提出新增融资需求后，了解到该信

息后，进出口银行吉林省分行公司客户处室即刻

开展贷前尽职调查，评审部门同期介入，贷前、贷

中双轨并行，同步推进。最终，仅用5个工作日

即完成2亿元贷款审批工作。

值得一提的是，2023年8月，进出口银行成

功发放东北振兴主题金融债，深耕所在地域产业

需求。该主题债是专项用于支持东北地区装备

制造业、外贸产业、基础设施建设等领域而特殊

发行的专项债，具有利率低，审批快等特点。吉

林省分行抢占先机，为省内重点汽车零部件企业

审批1亿元低利率融资支持，进一步降低企业融

资成本，助力企业做强做大。

如今，我省正深入实施汽车产业集群“上

台阶”工程，它将载着吉林汽车产业高质量发

展的新希望纵横驰骋在万亿级产业规模的新

赛道上。下一步，中国进出口银行吉林省分

行将持续提升政策性金融服务的深度和力

度，为吉林全面振兴取得新突破带来金融新

动能。

金融支持民营小微政策系列报道之五

中国进出口银行吉林省分行召开业务经营发展大会。

中国进出口银行吉林省分行与中国一汽集团座谈交流。

工商银行吉林省分行：

着力提升金融服务质效着力提升金融服务质效 赋能汽车产业集群聚优成赋能汽车产业集群聚优成势
2023年，吉林省发布《吉林省政府关于实施汽车产业集

群“上台阶”工程的意见》，提出到2025年，汽车产业规模达

到万亿级，到2030年，全面建成世界级汽车先进制造业集

群的战略目标。中国工商银行吉林省分行（以下简称“省工

行”）深入贯彻落实省委、省政府关于汽车产业集群“上台

阶”工程工作部署，将支持汽车产业集群发展作为金融服务

实体经济的重要着力点，围绕以一汽集团为核心的汽车产

业集群不断加强综合化金融服务，切实增加金融供给，持续

提升金融服务质效，从资源保障、产品创新、服务效率等方

面赋能省内汽车产业发展，助力产业链稳链固链强链，为我

省汽车产业转型升级和高质量发展提供有力有效的金融支

撑。

搭平台，提升金融服务可得性

2023年9月25日，由中国人民银行吉林省分行、吉林省

工业和信息化厅联合举办、省工行承办的“金融赋能制造业

助力吉林全面振兴”吉林省制造业政银企融资对接会，搭建

了银企沟通对接桥梁，挖掘制造业领域尤其是汽车产业集群

企业金融需求，促进产业链上、下游企业获得融资，其中7家

汽车产业集群企业与合作银行进行签约，签约授信金额超20

亿元，有效助力汽车产业发展。

跟动态，提升金融服务精准性

省工行建立并实施汽车产业集群企业名单管理制，结

合集群企业承担的各类试点示范、攻关项目情况做好名单

动态管理，定期摸排企业各类金融服务需求，建立服务台

账，强化跟踪管理，为集群企业提供专属金融服务方案。

定期开展金融专项培训和服务推介，引导集群企业合理用

好金融产品和服务，提升公司财务风险防范意识和防御能

力。

勇创新，提升金融服务普适性

省工行依托金融科技服务能力，坚持为汽车产业集群企

业提供“融资+融智”的优势产品和专属服务。在融资产品

上，工行具备完整的金融产品体系，针对企业转型升级，可提

供设备购置贷款、技术提升支持贷款等专属产品。在授信

上，对于优质汽车产业集群企业，根据已有信息及公开渠道

收集的资料主动为其核定授信，提升企业融资便利性。在融

资价格上，省工行获得工总行给予的自主定价授权，可为汽

车产业集群企业提供最优惠的贷款价格。在办理效率上，为

汽车产业集群企业开通服务绿色通道，更关注企业成长性，

有效提升信贷可得性。在综合服务上，研发推出“工银聚融”

服务品牌，既能为企业提供金融服务，也能满足司库建设、资

金监管、业财融合等非金融服务需求，助力民营小微企业提

升管理效能。

同时，创新推出一汽伙伴贷专属产品，基于汽车产业链

上游小微客户与一汽系龙头企业之间稳定的贸易关系，通过

科技赋能、数据增信的方式，为上游小微客户提供高效便捷

的个性化融资服务，以数字金融赋能汽车制造业，助力汽车

产业集群上游小微企业发展。

惠集群，加大汽车产业信贷投放

围绕我省“十四五”时期打造万亿级汽车产业目标，省工

行结合汽车企业技术提升、产业链协同、项目建设、日常运营

等多元化场景，将金融支持零部件生产、整车制造、汽车销售

三大领域作为工作着力点，重点关注产业链民营小微企业融

资需求，持续提升汽车产业集群信贷投放力度，提升金融服

务水平。

围绕上游，深耕产业链条，对弱链、断链、缺链环节进行

补齐。通过营运资金贷款、经营快贷、网络循环贷等金融产

品积极满足汽车零部件及配件制造企业的融资需求。截至2

月末，为省内100余户汽车产业链上游轮胎制造、汽车零部

件生产企业投放贷款余额超20亿元，贷款利率处于省内银

行同业最低水平，其中，为90余户小微企业提供贷款支持近

3亿元。

围绕下游，积极开发体系化、全场景的数字供应链金融

产品，增强下游经销商资金流动性和资金实力，帮助上游生

产企业快速回笼车辆销售款，支持产业链企业发展壮大。一

是降低经销商融资综合成本。在依法合规、风险可控的前提

下，实施灵活的贷款定价方案，在承担融资衍生费用的同时

随LPR下调融资利率，降低经销商融资成本。二是提升业务

办理效率。贷款申请、审批、发放、还款全流程线上处理，经

销商贷款资金可于提出借款申请的当天实现发放。2023年

以来累计为近300户汽车经销商投放贷款超290亿元。

下一步，省工行将持续加大对汽车产业的金融支持力

度，为汽车产业集群提供高效优质的特色服务，助力汽车产

业集群“上台阶”。

汽车零部件企业车间一角。

招商银行长春分行：

因您而变，打造汽车金融领域新优势

汽车产业是吉林省工业体系的“压舱石”，也是当下吉林

省工业生产稳步增长的缩影。2023年，吉林省启动实施汽车

产业集群上台阶工程，推动奥迪一汽新能源汽车和众多新能

源汽车重点配套项目落地，提升产业链、供应链本地配套率，

加快整车、零部件、后市场“三位一体”的发展。招商银行长春

分行确定汽车行业供应链业务的特色发展战略，以“抱石上

山”的精神拓展汽车供应链业务，全力支持我省汽车产业高质

量发展。

坚持创新驱动坚持创新驱动
打造差异化竞争优势打造差异化竞争优势

招商银行长春分行成立于2008年，自2010年开始与一汽

奥迪、一汽大众、一汽红旗等主机厂开展供应链三方业务合

作，总体合作上游供应商及下游经销商N端客户累计超500

户，年度融资量超过300亿元，合作稳定、前景良好。招商银行

始终坚持汽车行业专业化经营，紧跟行业变化趋势，通过深入

汽车行业“供、产、销、消”等场景，以客户需求为中心，先后围

绕上中下游推出“账权池”、库存融资、交付通、收银台等产品

方案，不断升级优化汽车行业专属金融服务。

秉承着对汽车行业的理解，招商银行长春分行秉承“因您

而变”的服务理念，长春分行经销商业务在14年来一直不断创

新，从各方面来看均取得了显著的进步，无论是在客户数量、

业务规模还是营收方面都有显著提升。充分说明坚持“汽车

分行”发展战略的重要性，同时为未来经销商业务的持续增长

奠定了坚实的基础。

对于汽车供应链上游，招商银行长春分行推出一汽大众

的创新型融资方案，并将其命名为“账权池”，随着“账权池”业

务不断推进，招商银行长春分行对汽车行业的认知越来越深

入，在全行全国范围内成功复制至六大主机厂，“账权池”产品

将信贷逻辑、网络技术、服务理念融会贯通，更好地满足了供

应商全场景金融需求。

2021年开始，招商银行长春分行确定了汽车分行的战略

发展方向。围绕汽车上下游产业链深耕汽车行业。推动实体

经济发展。

在汽车供应链上下游产品的推动中，招商银行长春分行

逐步认知到产品方案与客户思维的差异。根据走访收集的供

应商客户建议与反馈，长春分行逐步优化了对优质客户群体

的差异化策略、丰富了基于融资支持的综合化解决方案、优化

了多项产品细节，最终形成了以一汽集团为核心，上、中、下三

环领域综合化经营体系。截至2023年末，招商银行长春分行

汽车“供应链”上下游累计放款金额为370亿元。

探索产品组合探索产品组合
创新业务组合模式创新业务组合模式

招商银行长春分行自2021年末与某汽车上游供应商进

行大众“账权池”业务合作，首贷获批4000万元综合授信额

度且额度使用率较高，首个授信周期内实现90笔业务提用，

产品全部为自助贷款。合作期间，招商银行长春分行获得了

客户高度评价，认为“账权池”产品方案实用度高、系统人性

化，且工作人员服务专业到位。

2023年，伴随招总行对于普惠及供应链金融的持续推动，

产品方案不断完善、便利性不断提升，招商银行长春分行及时

捕捉到了“通过弱确权供应链产品获取的综合授信额度”与

“综合授信额度项下可提用的强确权供应链产品”之间可以无

缝结合，实现供应链融资的多层次延伸，随后立即沟通经营团

队，分析判断该企业与招商银行长春分行合作黏性高且对供

应商话语权较强，于是锁定“付款代理”替换“自助贷款”的方

案思路，围绕付款代理降成本、不上征信、融资灵活等优势给

出相应方案，立即取得了客户的初步认可，最终促成了大众

“账权池”项下的首笔付款代理业务提用。实现了1+N+N+普惠

的产品组合模式探索，为业务组合模式创新提供了宝贵经验，

实现了普惠及供应链业务量质并举的高效共赢。

接下来，招商银行长春分行将积极通过科技金融力量，

开发基于通用化的线上化自动审批、线上化放款供应链金

融业务，以满足企业需求为首要条件，积极为企业提供多样

化金融产品服务。努力为吉林省汽车产业高质量发展提供

更为大力的支持，切实为吉林省汽车产业发展提供更为优

质高效便捷的优质金融服务，为吉林省经济发展作出更大

贡献。

汽车产业是我省的支柱性产业，标志性的特色产业，也是

浦发银行长春分行“促转型、谋发展”的重点特色业务。浦发

银行长春分行自2012年开始开办汽车金融业务，是浦发银行

系统内首家专业经营汽车金融业务的一级分行。业务开办13

年期间，以“一家服务全国”模式累计为千余户汽车经销商企

业提供融资服务，投放信贷资产超过2000亿元。

深入行业研究，强化政策精准扶持。浦发银行围绕民营

企业重点领域，优化行业投向政策，进一步对各行业进行深入

研究，给予差异化政策支持。在行业投向的区域策略上，聚焦

民营经济活跃和产业集聚的区域，重点研究企业经营诉求，差

异化进行研究，并给予专项支持。浦发银行秉持“视图拓客服

务”思维，将客群持续向上游零部件供应商、下游品牌经销商

以及零售端汽车消费者延伸，形成“N+N+1+N+C”的汽车全产业

链条金融服务体系。

创新融资产品，打造全链条服务体系。浦发银行基于与

一汽集团及其上下游的业务合作，在原有服务模式下发布“e

链汽融”系列产品，依托一汽集团链条全场景，涵盖服务内容

从供应商端技术升级、原材料采购、支付结算、供货质保，到核

心企业资金管理、直间接融资，再到经销商端库存融资、零配

件融资，最终到达终端消费贷款等全流程定制化金融支持，实

现流程最简化，效率最大化。

完善产品方案，创新供应链金融服务。浦发银行依托供

应链场景，提供民营企业供应链订单融资、标准仓单质押授信

业务等业务场景下的优质金融服务。支持民营企业在浦发银

行开办商票在线贴现多级流转，积极推动供应链票据等新业

务开展。优化完善中征平台模式供应链业务，为民营经济企

业提供在线化、数字化、便捷化的产业链供应链金融服务。浦

发银行还针对一汽丰田经销商，推广供应链法人账户透支作

为结算工具和融资工具的叠加属性产品，额度在一次性审批

通过启用后，经销商可在额度范围内自由支用及还款。随借

随用的产品特点，收到了客户端的一致好评。

聚力普惠金融，加大对消费端投放力度。汽车产业消费

端也是浦发银行近年重点支持环节。浦发银行通过浦发直客

贷款、创富优车贷、浦发易车贷、浦发

用车包及信用卡分期等产品，从效率、

价格两方面着手提升，让利消费市场，

盘活市场流动性，促活消费者购买欲

望，截至2023年 12月末，全年新增汽

车消费端投放28.65亿元，贷款余额达

34.45亿元。

支持小微企业，提升优化金融产

品。浦发银行不断丰富完善产品体

系，针对小微企业类客户，只要满足

“有纳税、有订单、有结算、有账款”等

任一情况均可办理线上融资业务，并支持企业同时办理线上

信用贷、福费廷、保理、贴现等多品种融资，相关产品可灵活组

合，支持民营企业多层次、多类型的融资需求。

健全授信机制，主动对接企业续贷需求。浦发银行积极

做好民营企业资金接续工作，通过公司网银、手机银行等多个

渠道政策进行宣传，不盲目停贷、压贷、抽贷、断贷，减轻小微

客户还款压力。针对个人经营性贷款，优化续贷服务，加快

“一键续贷”等功能建设，强化系统数字化赋能，提升民营企业

续贷操作便利性和综合服务体验感。针对续授信汽车经销

商，浦发银行简化现有授信流程，对于经营情况整体平稳、授

信额度不做调整、授信品种不做新增的客户，制定简化授信模

板专门用于该类企业的续授信业务，减少授信上报时长，提升

授信审批效率。

未来，浦发银行将持续深化汽车产业行业研究，优化金融

产品，制定综合金融服务方案，提升服务质量，为金融支持汽

车产业发展作出更大的贡献。

浦发银行长春分行：

多渠道助力汽车产业高质量发展多渠道助力汽车产业高质量发展

浦发银行长春分行召开汽车金融工作会议。
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