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破题科技创新破题科技创新““最初一公里最初一公里””
——探访通化市首个省级概念验证中心探访通化市首个省级概念验证中心

本报记者本报记者 李铭李铭 孙鑫孙鑫

科技成果转化，通常聚焦于“最后一公里”的

攻坚。然而，在“中国医药城”通化，一个更具决

定性的命题正被重新审视：在创新链条的最前

端，从“企业的一个想法”到可投入市场的产品，

这段“最初一公里”的征程，正在一座省级概念验

证中心里书写破题的答案。

走进通化市首个省级概念验证中心——通

化师范学院概念验证中心，精密仪器整齐排列，

研究人员正专注地记录着实验数据。从“一个想

法”到“一款产品”的蝶变正在这里上演。

“中心聚焦‘想法能否落地’的前端验证。当

企业产生一个产品构想、科研人员形成一个技术

灵感，我们便启动‘科技+市场+金融’三位一体的

验证机制，让技术验证走在产品开发之前，让市

场判断走在研发投入之前。”中心负责人刘雪坤

介绍道。

据了解，该中心2025年获批科技厅省级科

研平台，是集教学、科研与社会服务于一体的综

合性平台，围绕医药健康产业，重点服务食品、保

健食品、中药、药品、保健用品、化妆品等领域的

产品概念成型与技术实现。

打通“最初一公里”，中心以科技、市场、金融

三大板块构建起全链条验证体系。

“企业有想法，但缺乏技术路径、验证能力和

市场判断，我们提供从基础研发、技术验证到市

场评估的全链条支撑。”刘雪坤说。

科技平台是核心板块。中心建有活性评价、

测试、制剂三大中心，配备SPF级实验动物使用

屏障、液质联用仪、流式细胞仪等设备，总价值

3000余万元，可系统开展活性筛选、安全性评价、

成分检测、制剂小试等全链条工作。

市场平台负责上市前的可行性研判，聘请优

质企业的市场专家，对产品形态、剂型选择、消费

场景等进行实操性评估。“科研人员可能不太了

解市场，请懂市场的人来把关，避免研发走弯

路。”刘雪坤说。

金融平台处于协同联动阶段，已与多家投融

资机构建立合作机制，在技术与市场双验证通过

后协助对接资本资源。

体系架构和硬实力之外，中心的底气来自扎

实的人才“家底”。8名省级科技创新人才、多名

专家教授组成了一支覆盖中药、化药、食品工程

等多领域的科研团队。更关键的是，多名骨干成

员以“科创专员”身份嵌入企业，担任“科创副

总”，这种深度绑定让技术研发与产业需求同频

共振。

区位优势同样不可替代。通化市医药健康

产业基础深厚，中心与区域内企业地理上的

“近”，转化为服务上的“快”。

“北京、上海技术是好，但路程远、沟通麻

烦。在我们这里，企业随时可以过来交流，及时

解决最真实、最迫切的需求。”刘雪坤说。

与此同时，中心与中检集团吉林有限公司签

署框架合作协议，弥补了在检测资质方面的短

板，并与通化医药高新区食品中试车间共建中试

通道，实现科研检测与法定检测的互补衔接。

从“想法”到“产品”的实践，成果是最好的证

明。

“纳米参艾熏蒸液”是中心与力神药业（吉

林）有限公司合作的代表作。该产品将人参与艾

草融合，创新应用透皮吸收促进技术。“2022年到

2025年，该产品产值连续突破1亿元。”企业董事

长王朝阳激动地说。

“粒子参”展现了剂型创新的魅力。中心采

用半仿生提取法，充分获取人参皂苷与多糖等有

效成分，再通过高载药滴丸技术，制成便于服用、

吸收高效的产品。

中心自主研发的“人参葡萄酒”，不同于市面

简单的人参泡酒，采用共发酵工艺，使人参与葡

萄共同发酵，稀有皂苷含量显著增加，实现了通

化人参、葡萄酒两大特色产业的技术融合。

在药品领域，中心与天衡药业联合开发的抗

抑郁药物“文拉法辛缓释胶囊”，已完成生物等效

性实验并获得临床生产批件；薛长松教授团队与

京辉药业合作开展大品种二次开发，仅2023至

2024年就为企业新增产值8000余万元；臧皓教

授团队为北京诺康达医药解决了原料药生产的

关键技术难题。

从保健用品到药品，从功能性食品到化妆

品，中心的服务版图已覆盖医药健康产业的多个

领域。

概念验证中心的探索，提供了一个值得关注

的样本。

在创新链条的“最初一公里”上，企业有想法

却无法验证，科研有成果却找不到出口，资本有

热情却看不清方向。概念验证中心以技术平台

降低研发门槛，以市场评估校准研发方向，以金

融对接解决资金瓶颈，在创新链条的最前端注入

确定性。

“立足吉林省医药健康产业发展，聚焦通化

人参、医药、食品等特色资源，我们将持续开展

原理验证、技术可行性验证、商业前景验证等核

心服务，致力于成为区域性的技术验证枢纽和

产业加速器，为通化乃至全省医药健康产业的

高质量发展注入新的动能。”面向未来，刘雪坤

目标清晰。

在通化市莽莽林海中，通化县三棚林场1.8

万亩红松林静默生长。墨绿的松涛翻涌，记录着

一段跨越六十余载的耕耘。

从一片荒芜的弃荒地，到年产25万斤松子、

净利润超200万元的“绿色银行”；从第一代人

“一棵一棵种”的朴素坚守，到第三代人的科学经

营、科技赋能……这里，三代林业人用六十余载

的接力，书写了一段“绿水青山就是金山银山”的

生动实践。

荒地上植新绿
第一代人的“笨功夫”

过去，三棚林场所在的这片山地，因偏远瘠

薄、粮食产量低而被村民逐渐废弃。田垄痕迹尚

存，杂草灌木丛生。

1958年，三棚林场正式成立。

“都是弃荒地。原来的山地，山顶开些地，偏

远的地块、不算太好的地，就不要了。”三棚林场

原副场长王太坤回忆道。

就是在这样一片“没人要”的土地上，第一代

林业人踏上了征程。

彼时，全国造林以落叶松为主。“但当时有专家

提出，不能总种落叶松，要保持生物多样性，避免大

面积发生病虫害。”王太坤说，“虽然那时‘生物多样

性’还不是流行词，但实践逻辑是清晰的。”

于是，红松这种生长慢、成材晚，但生态效益

更优的树种，被作为“生态调节树种”引入。

第一代林业人踏遍每一亩荒地，背土填坑、

选苗栽种。没有机械，全靠人力；没有经验，边干

边学。他们凭着“一棵一棵种，一年一年守”的韧

劲儿，硬是在这片弃荒地上，栽下了5000亩红松

幼苗。

时光里的坚守
第二代人的“细功夫”

红松的生长，是一种“慢艺术”。

从种子到可栽植的苗木，需4至5年；栽下之

后，要近30年才能进入稳定结实期。这意味着，

第一代人栽下的树，要在第二代人的手中才能看

到成果。

1984年，王太坤从学校毕业，分配到三棚林

场工作。“那时红松还特别小，没形成产业规模，

就是按用材林管理的。”

那时，红松尚未结果，松塔甚至被视为“麻

烦”。“结果怕社员上去采，毁坏树头。树头一削，

树就分叉，不成形了。”

转机出现在1991年。

那一年，周边地区果仁加工市场兴起，松子

价格从每斤几毛钱、一两元，一下子涨到5元。

也正是在那一年，三棚林场的红松迎来了大丰

收。

“饱满的松塔缀满枝头，让林业人清晰地看

到了红松结果的潜力。”王太坤说。

三棚林场的老场长敏锐地意识到，红松的价

值，不在“用材”，而在“果仁”。于是，一个新决定

改变了林场的命运，红松林从用材林向果林转

型，且实行“集中管护”，不对外发包、不私下售

卖，统一采摘、统一销售。

这个决定，为三棚林场后来的规模化、产业

化发展，埋下了关键的伏笔。

向科学要答案
第三代人的“新功夫”

从1991年至今，三棚林场的红松产业走过

了一条“向科学经营要效益”的路子。

第一变，疏伐抚育，让阳光照进来。

过去，人工林“密不透风”。自1991年起，林

场对5000亩红松用材林先后进行8次疏伐改

建。按照每公顷保留300至400株的标准，将密

度降至原来的三分之一左右。

“果林对密度特别敏感，得通风透光。不通

风透光，树冠相互遮挡，影响结实。”王太坤说。

疏伐之后，阳光与清风涌入，红松的结实量不降

反增。

第二变，大苗移植，缩短培育周期。

疏伐砍掉的树，不是扔掉，而是移栽。林场

创新应用“红松大苗移植技术”，将过密的一米多

高的苗木挖出，栽植到新的造林地。这样一来，

既降低了原有林地的密度，又让新造林地直接拥

有了“半成品”苗木，培育周期缩短了3至5年。

第三变，科技赋能，从源头提升品质。

林场建设了高标准红松母树林、红松种子

园，并在此基础上建成红松1.5代良种扩繁基地

600亩，配套建设红松种子贮藏库和晾晒场。

同时，在育种上摒弃本地采种，从黑龙江等

地调运优质种子。“远缘杂交能避免近交衰退，树

更强壮。”王太坤解释，这是基于林木遗传学的科

学原理，用外地的种子育出的苗木，在当地表现

反而更好。

第四变，“人防+技防”，构筑立体管护网。

过去，护林员每日巡山，用脚步丈量生态底

色。2022年，林场引入智能监控系统，山顶铁塔

上高清摄像头365天无休，监控室内大屏幕实时

显示每一片林区的动态。

从“一条沟一个护林员”到“一个屏幕看遍万

亩林”，科技让护林更精准、更高效。

青山上谱新章
松涛里的“金山谣”

生态效益、经济效益的“双丰收”，数据最有

说服力。

“从1995年起，林场平均每年栽种红松林

500亩。目前，红松母树林中进入盛果期的近熟

林5000亩，进入初果期的幼龄林5000亩，尚未结

实的红松林8000亩。”通化县三棚林场场长耿玉

华介绍道。

在产量上，普通年份林场可产松塔110万斤

左右、松子25万斤上下；丰年最高曾产松塔318

万斤。在产值上，松子售价每斤30余元，林场年

净利润超200万元。

更深远的影响体现在社会效益上。每年秋

季采摘季，林场雇佣周边村民500余人上树打松

塔。“一名村民一天能挣近千元，少的也有五六百

元。”王太坤说，仅此一项，每年为村民增收300

万元至500万元。

生态效益同样显著。红松林的引入，打破了

落叶松纯林的结构，生物多样性明显提升，病虫

害风险有效降低。林场所在的蝲蛄河湿地公园，

成为候鸟栖息地和市民休闲的好去处。

荣誉背后的“接力”，获得了广泛认可。三棚

林场先后被命名为“全国特色种苗基地”“国家级

重点红松林木良种基地”，荣获“吉林省十佳国有

林场”“中国最美林场”“全国十佳林场”称号，成

为吉林省林业科学研究院、东北大学的研学基

地、中国红松产业联盟理事单位。

“这些荣誉，不是一代人拿到的，是三代人接

力的结果。”王太坤说。

第一代人埋下第一棵红松苗，第二代人跟进

精心管护，第三代人探索科学经营。这里，每一代

人都接好了、用好了植绿护绿、造林护林的接力棒。

“现在我已经退休了，看着年轻一辈接过了

护林的担子，看着这片林子越长越旺，我心里踏

实。”王太坤话语坚定，“60多年传下来的不只是

这片林子，更是我们林业人认准了就干、一辈子

守着绿水青山的劲儿。”

本报讯（施涛 记者李
铭）今年以来，通化市紧扣高

质量发展要求，通过多方挖

潜、精准施策，经济运行交出

亮眼成绩单，主要指标好于

预期、高于全省平均水平，呈

现出稳中有进、质效双升的

积极态势，为实现全年目标

奠定了坚实基础。

今年一季度，通化市地

区生产总值同比增长4.8%，

增速高于全省 0.3 个百分

点。这一增长的背后，是一

产、二产、三产的协同发力与

结构优化的深度推进。

农业生产总体平稳。今

年一季度，农林牧渔业总产

值增长3.8%，与全省水平持

平。春耕生产有序展开，全

市分解粮食播种面积321.3

万亩，水稻育秧基本结束，旱

田早播作物陆续开始播种，

为全年粮食稳产打下根基。

畜牧业表现稳健，“菜篮子”

产品供应充裕，设施农业与

特色种植的贡献持续增强。

工业经济成为支撑增长

的关键力量。今年一季度，

全市规模以上工业完成总产

值120.3亿元，实现增加值

27.7 亿元，同比分别增长

6.7%和 14.8%，增速分别高

于全省 8.1 和 10.7 个百分

点，双双位居全省第 3位。

产业结构调整效果显现，建

材 行 业 增 加 值 增 幅 达

33.2% ，医 药 行 业 增 长

17.9% ，食 品 行 业 增 长

13.9%，多点支撑格局进一步

巩固。

服务业领域同样释放出

稳中向好的积极信号。今年

一季度，全市社会消费品零

售总额增长3.7%。从细分领域看，批发业增

长3.3%、零售业增长6.4%、住宿业增长3.9%、

餐饮业增长0.7%，消费市场保持稳定复苏态

势。金融业表现突出，利息净收入、手续费及

佣金净收入增幅达38.7%，居全省第2位，反映

出金融服务实体经济的能力和活跃度持续提

升。电信业务总量增长15.3%，数字经济与信

息服务等新兴消费需求旺盛。规模以上服务

业重点行业中，居民服务业营业收入增长

49%，租赁商务服务业增长21.7%，生活性服务

业与生产性服务业同步回暖。文旅市场热度

攀升，全市接待国内游客数量增长17.2%，国

内游客出游总花费增长13.8%，旅游消费的拉

动作用日益凸显。

投资和项目建设势头强劲，为经济增长注

入了持久动力。今年一季度，全市实施固定资

产投资增长24.2%，高于全省12.3个百分点，

增速位居全省第1位。全市开展项目建设全

生命周期攻坚行动，实施5000万元以上重点

项目200个。投资结构持续优化，产业投资占

比达68.8%、民间投资占比达37.1%，经济增长

的内生动力不断积聚。

数据看发展，通化市经济运行展现出较强

的韧性和活力，量的合理增长与质的有效提升

齐头并进。农业基础更加稳固，工业支撑更加

有力，服务业复苏态势明显，投资拉动效应持

续显现，全市经济发展的稳定性和协调性不断

增强。随着各项政策举措进一步落地见效、各

类增长动能加速积聚，通化市经济社会发展正

朝着更高目标稳步迈进。

通
化
市
经
济
运
行
质
效
双
升通化师范学院概念验证中心实验室内，科研人员专注研发。本报记者 李铭 摄

三代人、六十载、万亩林！

莽 莽 林 海 筑莽 莽 林 海 筑““ 金 山金 山 ””
本报记者 李铭 孙鑫

红松结实期，工人上树采松塔。通化县委宣传部供图

俯瞰通化县三棚林场，万亩红松林海松涛翻涌。通化县委宣传部供图


